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研修名 概要 対象

Negotiation 
For Professionals

-Achieving “wise 

agreement”-（1day）

国際舞台での「交渉」は、より高度なコミュニケーション力が求められます。

「交渉」の論理と実践力に加えて、グローバルな視点、理解が必要になりま

す。交渉学における論理、準備・実践方法の理解・習得し、国際舞台に

おける交渉学の活用や留意点の理解し、社内外のグローバル・コミュニ

ケーションのレベルを引き上げます。

■交渉力・コミュニケーション力を高
めたいグローバル人材を抱える企
業・部門
■グローバルコミュニケーションが求め
られる企業・部門に在籍される方・
部署 など

Group Dynamics
For Professionals

- Effective internal 
communication- （1day）

主に3人以上のグループでは、グループ内に働くさまざまな力学(グループダイ

ナミクス)があります。組織が力を発揮するためには、個人の力を引き出し、

グループとしての力を合わせることが必要です。国際色豊かな組織などでは、

より高度な力が求められます。国際的環境ならでは留意点を踏まえ、グ

ループダイナミクスを理解し、個人・組織の力を発揮する論理と実践の

「対話力」を養います。

■国際的な組織内のコミュニケー
ションの活性化や創造性の向上を
目指している方・部署
■従来とは異なる新たな価値創造
の視点、発想、意識を期待する
方・部署 など

Negotiation &
Group Dynamics
For Professionals

（２days）

グローバルな視点、理解が必要となる国際的な企業、国際色豊かな組織

などでは、より高度なコミュニケーション力が求められます。国際的なコミュニ

ケーションならでは活用や留意点を踏まえ、「交渉力」「対話力」を駆使し

た総合的なコミュニケーション力を引き上げ、社内の知見を引き出し、社外

と価値創造するような総合的な問題解決力を高めます。

■国際的な企業にて、組織「内」の
コミュニケーションの活性化を求めて
いる方・部署
■社外との困難なグローバルコミュ
ニケーションが求められる方・部署
など

Negotiation Seminar
（2hours）

「交渉」とは、日常にあるコミュニケーションです。コミュニケーションの質を上げ

ることは、ビジネスのレベル、成功の確率も高めます。アクティブ・ラーニング

を取り入れた講演により、 これまで培ってきたコミュニケーション力・問題解

決力についての「気づき」を与えつつ、「交渉力」の基本的な論理と実践を

紹介します。

■交渉力・コミュニケーション力を高
めたい経営層、管理層、担当層の
方・部署
■新たな視点・発想の交渉・コミュ
ニケーション力を求める方・部署
など


